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上市公司 / 广告
Listed Companies

◆导报记者 石潇懿 济南报道

8月31日晚间，德州禹城上市公司山东

百 龙 创 园 生 物 科 技 股 份 有 限 公 司

（605016 .SH，下称“百龙创园”）发布

2026年半年度报告。据披露，上半年该公

司实现营业总收入5 . 59亿元，同比增长

16 . 99%；归属于上市公司股东的净利润

2 . 11亿元，同比增长24 . 06%。

上半年，百龙创园交出了一份“既增

收又增利”的成绩单，但在亮眼的基本面

之下，其经营隐忧同步显现。

膳食纤维撑起六成收入

从百龙创园的收入结构看，拉动增长

的主力是膳食纤维。高毛利的膳食纤维占

比提升，带动公司综合毛利率同比提升约

3 . 2个百分点至43 . 72%，成为利润提升的关

键所在。

从产品来看，该公司各产品合计实现

营收7 . 42亿元，同比增长16 . 61%。其中膳

食纤维系列实现营收4 . 46亿元，同比增长

27 . 74%，占主营收入比重由54 . 89%升至

60 . 12%；健康甜味剂系列实现营收1 . 08亿

元，同比增长15 . 78%，公司称主要得益于

境外市场对该产品需求增长；而益生元系

列则同比下滑2 . 03%至1 . 87亿元，占比由上

年的30 . 04%降至25 . 24%。

值得注意的是，分季度来看，百龙创

园业绩增长节奏已出现放缓迹象。一季度

该公司营收同比实现25 . 32%的较高增速，

进入二季度增长明显回落，当期单季营收

3 . 67亿元，同比增速收窄至9 . 22%。对应单

季归母净利润约0 . 90亿元，同比仅增长

1 . 91%，营收增速下滑传导至盈利端，利

润增长近乎停滞。

产品结构层面，该公司作为核心品类

的健康甜味剂系列二季度收入同比下滑

15 . 8%。光大证券相关点评分析，该品类

收入走弱，或受海外单一客户采购节奏变

化影响。

值得注意的是，百龙创园在期内资本

开支明显提速。据披露，该公司正同步推

进“国内+海外”双线扩产。

国内方面，其“功能糖干燥扩产与综

合提升项目”已处于调试生产阶段，完全

达产后可新增年产1 . 1万吨异麦芽酮糖、

1800吨低聚半乳糖和200吨乳果糖产能。

海外方面，其泰国大健康新食品原料

智慧工厂项目正处于基建建设和设备安装

阶段，达产后可年产1 . 2万吨晶体阿洛酮

糖、7000吨液体阿洛酮糖、2万吨抗性糊精

和6000吨低聚果糖。

截至6月末，该公司在建工程账面余

额3 . 86亿元，较上年末增长84 . 70%，主要

系上述两个项目投入增加所致。

半年报发布日，该公司同步抛出中期

分红方案，拟每10股派发现金红利0 . 75元

（含税），按6月30日总股本4 . 2亿股测

算，合计拟派现3150 . 09万元，占当期归母

净利润的14 . 96%。

2亿元外汇衍生品额度

背后的汇率账

据披露，百龙创园拟与银行等金融机

构开展总额度不超过人民币2亿元（或等

值外币）的外汇衍生品交易，授权期限12

个月，品种包括货币互换、外汇远期、外

汇掉期、外汇期权等，资金来源为自有或

自筹资金，不涉及募集资金。

对此，公告给出的理由是“外汇收支

规模不断增长”。公告显示，上半年该公

司境外收入为5 . 11亿元，占主营业务收入

的68 . 86%，同比增长1 . 86个百分点，公司

出口业务结算以美元为主。

随着外汇敞口扩大，汇率波动对百龙

创园利润表的冲击已经显现——— 报告期该

公司财务费用由上年同期的7 . 19万元升至

1 2 8 0 . 8 4万元，其中汇兑损益确认损失

1698 . 66万元，上年同期则为汇兑收益21 . 38

万元，仅此一项即对归母净利润形成逾千

万元的负向影响。

事实上，该公司此前已在运用衍生工

具管理汇率风险。经济导报记者注意到，

报告期末，该公司其他货币资金中包含远

期结汇保证金，交易性金融负债中列有外

汇掉期合约估值。

可转债募集说明书显示，2023年至

2025年，该公司境外收入分别为4 . 41亿

元、6 . 98亿元和9 . 23亿元，占主营业务收

入的比例由51 . 59%升至68 . 67%；其中，销

往美国的产品收入占同期营业收入的比例

由26 . 78%升至42 . 63%。

2025年以来，百龙创园赴泰建厂以求

在一定程度上平滑关税与贸易政策冲击，

但汇率波动、海外单一客户采购节奏、地

缘政策等因素仍或对业绩形成扰动。同

时，报告期末该公司应收账款余额2 . 96亿

元、存货3 . 27亿元，均较上年末有所抬

升。

海外收入占比近七成 拟设2亿元外汇衍生品额度

百龙创园“出招”对冲汇率风险

百龙创园拟与银行等金融机构开展总额度不超过人民币2亿元（或等值外

币）的外汇衍生品交易，公告给出的理由是“外汇收支规模不断增长”

◆导报记者 孙罗南 济南报道

给大牌饮品“供原料”，山东唯可

鲜 食 品 集 团 股 份 有 限 公 司

（874518 .NQ，下称“唯可鲜”）正在

试图从这条供应链走向资本市场。

9月1日晚，唯可鲜发布公告称，公

司已于8月28日与国金证券签署北交所上

市辅导协议，并于8月31日向山东证监局

提交了向不特定合格投资者公开发行股

票并在北交所上市辅导备案申请材料。

来自山东泰安宁阳的唯可鲜主营果

汁浓浆、果酱、茶饮料等现制饮品原

料，以及HPP即饮饮品。此前披露的信

息显示，其客户包括蜜雪冰城、瑞幸咖

啡、沪上阿姨、海底捞等。

经济导报记者注意到，就在启动上

市辅导前不久，唯可鲜刚刚完成了一笔

1 . 161亿元的定向发行。若唯可鲜未能在

2031年12月31日前完成“合格上市”，

投资人可以要求实际控制人回购其持有

的股份。

给大牌饮品“供原料”

半年报中，唯可鲜将自己定位为一

家从事“果汁浓浆、果酱、茶饮料等现

制饮品原料，以及各类高品质HPP即饮

饮品的研发、生产和销售”的企业。

其中，现制饮品原料的直销客户主

要是新茶饮品牌商、现磨咖啡企业和餐

饮连锁企业，HPP即饮饮品的直销客户

则包括东方甄选等品牌商。

唯可鲜既做B端，也做C端。B端业

务是给品牌提供饮品原料，C端则直接

卖HPP即饮饮品，后者主要通过抖音、

天猫、拼多多等渠道触达消费者。

从客户来看，该公司此前披露的主

要客户包括蜜雪冰城、瑞幸咖啡、沪上

阿姨、海底捞等。

2025年年报显示，唯可鲜实现营业

收入8 . 69亿元，同比增长41 . 38%；归属

于母公司所有者的净利润达到9070 . 41万

元，同比增长96 . 69%。

同期，该公司产品销量从2024年的

5 . 2 5万吨增加到7 . 8 4万吨，同比增长

49 . 20%。其中，HPP即饮饮品销售收入

达到1 . 31亿元，同比增长27 . 82%。

所谓HPP，即超高压冷杀菌技术。

唯可鲜在半年报中称，公司已经掌握果

蔬汁超高压冷杀菌技术（HPP）以及饮

料浓浆加工技术等技术，并能够将HPP

冷杀菌技术标准化、规模化。

在唯可鲜看来，消费者对于健康饮

品的需求正在发生变化。

该公司在半年报中表示，行业健康

化演进已经“超越了早期对‘低糖’

‘零卡’等单一标签的追求”，转而更

加关注“配料表纯净度”以及能否最大

程度保留食材原始风味和营养成分。

因此，其认为HPP技术的价值正在

被放大。

边冲刺上市边砸钱扩产

经济导报记者注意到，半年报中，

截至今年上半年末，唯可鲜固定资产较

去年期末增长87 . 62%，在建工程更是增

长589 . 92%。

对于在建工程的大幅增长，该公司

解释称，主要是安徽唯可鲜和重庆唯可

鲜建设项目中，“尚未完成验收转固的

产线设备增加所致”。

货币资金则同比减少50 . 11%。唯可

鲜给出的原因是：安徽HPP高端饮品基

地一期项目和重庆HPP高端饮品生产基

地项目建设资金陆续投入。

与此同时，唯可鲜应收账款较去年

期末增加101 . 03%。该公司解释，主要系

销售规模扩大、尚处于信用期内的应收

账款增加所致。

其存货也增加31 . 09%，唯可鲜称主

要与在手订单增加以及安徽、重庆两地

陆续投产有关。

可以看出，唯可鲜目前正在经历扩

张阶段。

就在启动北交所辅导之前，唯可鲜

刚刚完成了一轮融资。

8月7日晚，该公司披露定向发行认

购结果，泰安市新智科创投资合伙企业

（有限合伙）、深圳市中小担创业投资

有限公司、常州铭耀股权投资合伙企业

（有限合伙）、厦门冠亚陆号股权投资

基金合伙企业（有限合伙）4名投资者合

计认购645万股，发行价格18元/股，募

集资金总额1 . 161亿元。

按照计划，其中5270万元用于补充

流动资金，2000万元用于偿还银行贷

款，4340万元用于“泰乐源安徽HPP高

端饮品基地一期（二阶段）项目”。

安徽项目总投资5548 . 59万元，拟建

设两条HPP超高压冷杀菌饮品生产线。

项目建成后，预计新增理论年产能力约

1 . 4万吨，主要生产NFC+HPP果蔬汁、

冷萃茶等产品。

唯可鲜此前直言，现有HPP饮品产

能已经无法满足不断增长的订单需求，

“产能扩充迫在眉睫”。

此次定增中，还有一项特殊安排值

得关注。相关协议约定，唯可鲜应在约

定期限内完成合格上市，并将2031年12

月31日设定为“合格上市期限”。

如果公司未能在期限内实现合格上

市，或者公司、实际控制人明确表示或

以行为明确表示不能按期实现合格上

市，在符合协议约定条件的情况下，投

资人可以要求实际控制人回购其持有的

全部或部分公司股份。从股权结构来

看，唯可鲜实际控制人为肖志剑、肖

逸，二人为兄弟关系。

也就是说，唯可鲜此次启动北交所

上市辅导，不仅是其自身资本市场规划

的重要一步，也与此前融资安排中的上

市期限形成了呼应。

上半年营收同比增25 . 23%

9月1日的公告中，唯可鲜对自己的

上市条件也进行了说明。

唯可鲜表示，2024年度、2025年度

经审计的归属于挂牌公司股东的净利润

（以扣除非经常性损益后孰低计算）分

别为4107 . 90万元、8984 . 56万元，同期加

权平均净资产收益率分别为39 . 90%、

52 . 11%。

该公司认为，上述指标“符合《上

市规则》规定的在北交所上市的财务条

件”。

但从其最新半年报来看，利润层面

的压力已经出现。

2026年上半年，唯可鲜实现营业收

入5 . 04亿元，同比增长25 . 23%；归属于

挂牌公司股东的净利润3319 . 56万元，同

比下降22 . 77%；归属于挂牌公司股东的

扣除非经常性损益后的净利润为3253 . 04

万元，同比下降23 . 92%。

值得注意的是，该公司整体毛利率

此前已经出现下滑。

2025年，唯可鲜毛利率从25 . 1%下降

至23 . 84%，销售单价则从11 . 67元/公斤降

至11 . 06元/公斤。

该公司对此解释，新茶饮行业经营

模式日益成熟以及HPP技术进步后，为

进一步扩大市场份额，公司对部分产品

单价进行了下调；同时，零售价格较高

的电商业务销售比重下降，也一定程度

拉低了平均销售单价。

唯可鲜2026年上半年整体毛利率依

然承压，下滑至20 . 33%。分产品看，现

制饮品原料毛利率为20 . 42%，同比下降

8 . 25个百分点；HPP即饮饮品毛利率为

17 . 75%，同比下降38 . 54个百分点。

对唯可鲜而言，扩出来的产能能否

转化成收入，再进一步转化成利润，仍

有待观察。

经济导报记者注意到，唯可鲜的资

本市场之路，还经历过一次“改名”。

该公司原名为山东泰乐源食品科技

股份有限公司，于2024年9月6日在全国

股转系统挂牌。2026年1月8日起，公司

名称正式变更为“山东唯可鲜食品集团

股份有限公司”。

唯可鲜当时表示，更名是公司战略发

展需要，且“与公司主营业务相匹配”。

对于这家来自山东泰安、押注HPP

饮品赛道的企业而言，大客户、快速增

长的营收、不断扩张的产能，是其冲刺

资本市场的重要筹码。

与此同时，安徽、重庆新产能能否

顺利释放，以及营收增长能否最终转化

为利润增长，也将成为市场观察其未来

成长性的关键。

蜜雪冰城、瑞幸、海底捞背后的供应商

唯可鲜启动北交所上市辅导

为深入践行习近平总书记关于“三

农”工作的重要论述，锚定“十五五”时

期战略任务，青岛科技大学“青衿筑梦，

耘乡兴邦”实践团走进聊城市冠县耿儿庄

村，开展为期7天的基层社会实践。团队

以实地调研为基础、志愿服务为抓手，在

调研中摸实情、在服务中办实事，以实际

行动助力巩固拓展脱贫攻坚成果同乡村全

面振兴有效衔接。

深调研，摸清乡村发展实情。实践团

采用分层调研、多点走访的方式，围绕基

层党建、特色产业发展、乡村治理、人居

环境改善等主题，从村干部、基层工作

者、普通村民多维度收集基层一手资料。

一方面，与村“两委”开展专题座谈，围

绕党建引领特色种植产业、网格化基层治

理等内容深入交流，细致梳理村庄现有发

展优势与现实发展瓶颈，全面把握村庄中

长期建设规划；另一方面，分组走进种植

农户、返乡创业青年、留守老人家中，倾

听村民对于产业增收、生活环境、政策落

实的真实心声，完整记录群众诉求，整理

形成翔实的村民调研台账，为助力乡村发

展积累资料。

办实事，专业服务惠及民生。实践团

以专业所长回应群众所需。一方面，开展

惠民政策宣讲与人居环境科普，用乡土化

语言拆解农业补贴、土地流转、返乡创业

扶持等惠农政策，及时解答群众困惑，并

普及垃圾分类、庭院整洁、节水节电等环

保知识，引导村民养成文明生活习惯，助

力村容常态化管护；另一方面，开展实景

助农直播，直观展示村内特色农产品的种

植环境、生长过程与品质优势，同步拍摄

乡村风光短视频，借助新媒体平台持续扩

大村庄农产曝光度、拓宽销路。

话振兴，双向奔赴共谋发展。团队与

村“两委”在党群服务中心座谈复盘，共同

梳理总结实践开展情况。一方面，村干部对

队员们政策宣讲、孩童陪伴、乡村调研等志

愿服务工作给予充分肯定；另一方面，队员

们结合走访调研的所见所感，向村干部反馈

村民真实诉求与乡村发展相关建议，干群共

话乡村振兴。

这场“行走的思政课”，既为村庄带

来青年视角与可行参考，也让青年在田间

地头读懂乡村振兴的真实图景，在服务乡

村与青年成长的双向奔赴中实现双赢，展

现“强国一代”挺膺担当的时代风采，为

推进农业农村现代化与乡村全面振兴贡献

青春力量。 （薛晶）

躬耕乡土践使命 青春聚力助乡兴
——— 青岛科技大学“青衿筑梦，耘乡兴邦”实践团赴聊城市冠县开展社会实践

注销公告

济宁市任城区喻屯镇社区社会组织联合

会，统一社会信用代码：51370811MJE5027187，

因经理事会决议解散，拟向登记机关申请

注销登记，为了对联合会债权债务进行清

理清算，特成立了清算组。请有关债权人

于本公告之日起45日内向联合会清算组申

报债权及办理债权登记手续。逾期不申

报，视为自动放弃。特此公告。

联系人：王思远

联系电话：14717781238

联系地址：济宁市任城区喻屯镇为

民服务中心

济宁市任城区喻屯镇社区社会组织

联合会清算组

对于这家来自山东泰安、押注HPP饮品赛

道的企业而言，大客户、快速增长的营收、不断

扩张的产能，是其冲刺资本市场的重要筹码
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