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Shandong Industry山东工信

◆导报记者 刘勇 济宁报道

近期，机械设备制造业等新兴

行业通过阿里国际站线上出海，快

速打开了海外市场。

数据显示，阿里国际站上半年

线上交易额增速最高的10个行业

中，一半都与机械设备、施工建材

有关。尤其是像挖掘机、装载机、

钻机等机械设备在阿里国际站上的

线上交易额增速都超过50%。

知名机械设备产业带山东济宁

的相关企业也正加速涌入阿里国际

站。据了解，今年4月份以来，济

宁新入驻阿里国际站的商家数量同

比增加了76 . 2%。入驻阿里国际站

的济宁机械企业，也都在收获着国

际市场订单带来的高速增长。

经济导报记者近日走访了济宁

几家“出海”的企业，看他们如何

在海外“风生水起”。

赞助电影打响全球知名度

“不出海，就出局。”这是济

宁萨奥机械有限公司（下称“济宁

萨奥”）总经理韩广非在谈起未来

公司规划时发出的感慨。

“这几年公司外贸业务发展非

常快，尤其是从阿里国际站上过来

的订单增长迅速。今年上半年，阿

里国际站上的订单交易额同比增长

了50%。”韩广非告诉经济导报记

者，受益于海外基建业务，济宁萨

奥的小型挖掘机等工程机械出口业

绩增长势头非常迅猛。

据韩广非介绍，济宁萨奥早期

以国内市场为主，从2012年开始接

外贸订单，一直到2018年，公司市

场分布基本是国内市场占八成、外

贸占两成。从2019年开始外贸业务

的占比逐年递增。

“增长是跨越性的，从2021年

开始，借助阿里国际站，济宁萨奥

的外贸订单猛增，目前外贸业务已

经占到整个销量的六成，预计到今

年年底外贸业务会占到总业务量的

七成。”韩广非说。

在济宁萨奥的展示厅，两台标

有“UEG”的白色照明车吸引了

经济导报记者的目光。

“这两台照明车是不是很眼

熟？这就是《流浪地球2》里的工

程照明车原车，整部电影中16台照

明车都是我们赞助的。”韩广非自

豪地说。

这款照明车让济宁萨奥进一步

打响了全球知名度。据介绍，由于

电影是在全球上映，海外客户也从

阿里国际站找上门来，有一个英国

客户点名要这款工程照明车，还特

意跑过来看道具，并选了4台剧组

里的白色同款产品。

“宁可做错，不能错过。”韩

广非对这句话深信不疑，当行业内

对环保机械还心存疑虑的时候，他

却早早推出了没有发动机噪声污染

的新能源环保机械。

据介绍，随着环保机械的需求

量逐年看涨，目前环保机械的出货

量已经占到济宁萨奥整体出货量的

将近10%。

构建全球分销网络

“现在客户都得托关系来我这

订购产品，而且还一定能立刻买得

到。”山东恒旺集团有限公司（下

称“山东恒旺”）总经理刘明涛在

接受经济导报记者采访时表示，今

年企业又将进入下一个发展阶段，

现有的供给已经完全跟不上从阿里

国际站上收到的订单需求了。

经济导报记者注意到，在山东

恒旺的厂区内道路两边停放着各种

各样的机械设备。“这些都是即将

装箱发走的产品，目前我们的产品

供不应求。”刘明涛表示，“公司

这十几年一直处于高速发展期，阿

里国际站上收到的订单每年都有

40%—100%不等的增长。截至目

前，平台订单生意增长大概占了公

司外贸营业额的70%。”

刘明涛告诉经济导报记者，他

们的一款新产品已被预订了22台，

该产品一台的货值在1000万元人民

币，22台就是两三个亿。“问题是

现在产能跟不上，需要等半年左

右，即便如此，客户也愿意交定金

等待。”

为了让产品能更快交到客户手

上，刘明涛还着手建立海外仓。截

至2024年，他已设立了13个海外

仓，海外仓的建立使得山东恒旺的

生意更加火爆。

“海外仓不仅仅是一个仓库，

更是一个展示平台兼售后服务中

心。当一个客户对你没有信心的时

候，或者模棱两可想选择别人时，

你说在他的国家有一个仓库，立刻

可以看见想要的货品，他很可能瞬

间就下单了。”刘明涛表示，“山

东恒旺的海外仓不仅有整机、配

件，还提供售后服务，如技术指导

或是易损件坏了之后的更换、维修

等。”

由于注重产品质量并提供良好

的售后服务，山东恒旺的产品在海

外能够卖到国内价格的3到5倍左

右，很多海外客户和山东恒旺一同

成长、收获，也成为其在当地的经

销商。

出海一条龙服务

作为最早一批做跨境贸易的电

商，刘明涛不仅吃到了时代的红

利，还影响着身边的同行从传统外

贸或者仅做内贸转向到国际站做外

贸。

“12年前，我身边99 . 9%的企

业都不知道我在干什么；5年前，

10%的人开始来找我取经；现在，

90%的企业都想知道跨境电商怎么

做好。”刘明涛告诉经济导报记

者，今年越来越多的新鲜血液进入

阿里国际站，“大概有50%的增

长，比如去年可能是200人，今年

可能增长到300人。”

韩广非也告诉经济导报记者，

在济宁市凯旋路上能看到的机械厂

基本都在做阿里国际站的业务，以

前同样做内贸的同行现在都开始做

国际业务了。

阿里国际站济宁区域负责人郭

正奎告诉经济导报记者，济宁作为

机械产业带，既有工程机械也有工

矿机械，所以机械企业走出去被称

为“中国施工队”出海。“机械在

最近几年是外贸市场里增速非常高

的行业。今年4月份开始，整个线

上国际站的新入驻商家同比增长超

过76%。”

其实，做外贸生意刘明涛也是

完完全全的“小白”。“虽然我不

懂外贸、不懂英语、不懂平台运

营，但阿里国际站推出的一系列新

的产品、新的策略、新的工具，我

都会积极试用，也都获得了非常好

的效果。譬如最近国际站推出的

OKKIAI、AI生意助手等产品，帮助

我实现了降本提效。”刘明涛说。

郭正奎告诉经济导报记者，阿

里国际站近几年引入了很多AI技

术，通过技术帮助B端以及国内商

家快速转型跨境电商。一些商家原

来可能在电商平台方面专业人员较

少，平台的运营和操作技巧比较

弱，但AI技术可以帮助入驻平台

的企业快速生成一些图片，包括产

品介绍和视频，快速实现整体产品

线上化，提升整体运营效率。另

外，AI技术还可以提供智能回复

和接待，也解决了企业快速沟通和

交流的问题。

“目前很多济宁企业愿意‘出

海’，愿意把‘内卷’的事情放一

放，去另外一个‘蓝海’看一

看。”郭正奎表示。

入驻阿里国际站 加快设立海外仓

看济宁机械产业带企业线上“出海”

山东恒旺的厂区内道路两边停放着各种各样的机械设备。

今年 4月份

以来，济宁新入

驻阿里国际站的

商家数量同比增

加了76 . 2%。入驻

了阿里国际站的

济宁机械企业，

也都在收获着国

际市场订单带来

的高速增长
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