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9月27日下午，金融助力泰安

新旧动能转换对接会在肥城举行。

会议结合开展“不忘初心、牢记使

命”主题教育，全面落实“产业兴

市”战略，全方位搭建金融资本与

实体经济交流对接平台，助力全市

新旧动能转换。

市委书记崔洪刚出席会议并讲

话，市委副书记、市长张涛主持会

议，中国人民银行济南分行副行长

刘健、中国银保监会山东监管局副

巡视员许彦峰等34家金融管理部

门、金融机构负责同志出席会议。

会上，国开行山东分行、工行山东

分行、农发行山东分行、农行山东

分行、中行山东分行、建行山东分

行、交行山东分行、邮储银行山东

分行、省农信联社等14家驻鲁金融

机构负责同志作了交流发言。

崔洪刚代表市委、市政府感谢

各金融机构长期以来给予泰安发展

的支持。他指出，金融是现代经济

的核心，是加快泰安新旧动能转

换、推动高质量发展的关键要素。

市委、市政府始终高度重视金融工

作，多年以来，采取多种措施，优

化金融环境，支持金融机构在泰安

发展，开展“增信贷、打逃债、降

不良、树诚信”专项行动，积极破

圈解链，设立重点企业财源建设基

金，全市金融形势稳中向好。驻泰

银行存款余额、贷款余额增幅位居

全省前列，各金融机构大力支持开

展无还本续贷，极大减轻了企业压

力。当前，泰安发展到了一个关键

时期，一批大项目、好项目落地，

培育“双50强”企业，推动产业振

兴，都需要金融支持。推动“政金

企”深化合作，我们有深厚的合作

基础。目前全市各类金融机构已发

展到200多家，涵盖银行、保险、

基金、证券、小额贷款、融资担

保、典当行、融资租赁、商业保理

等行业。推动“政金企”深化合

作，我们有广阔的合作空间。泰安

贯彻落实省八大发展战略，加快新

旧动能转换，发展“十大产业”，

大力开展“双招双引”，为金融机

构信贷投放奠定了良好基础。推动

“政金企”深化合作，我们有稳固

的合作平台。推动“政金企”深化

合作，我们有良好的合作环境。泰

安依法严厉打击逃废金融债务行

为，有力维护了良好的金融秩序和

金融机构的合法权益。

崔洪刚强调，泰安的发展离不

开金融业的大力支持，同时又为金

融业的健康发展提供了坚实的根

基。希望驻鲁、驻泰各金融机构一

如既往地关心支持泰安经济社会发

展。各级党委、政府和市直有关部

门要一如既往地高度关注金融业健

康发展，高度重视发挥金融对经济

社会发展的支撑作用，进一步强化

金融生态建设，及时研究金融政策

和金融工作新情况、新问题，继续

开展“增信贷、降不良、打逃债、

树诚信”专项行动，为金融机构在

泰安的业务拓展提供更加高效的服

务、创造更加优良的环境。全市企

业要一如既往地苦练内功、发展壮

大，规范管理、增强资信，依法合规、

诚实守信，以市场竞争力强的好项

目、强大的发展实力、良好的企业形

象赢得金融机构的信任与支持。

张涛在主持讲话中指出，我们

期待这次对接会，是“冲锋号”，

吹响金融助力地方经济发展、促进

新旧动能转换的号角；是“七彩

门”，开启各大金融机构与泰安市

全面深化合作、互利共赢之门；是

“阳光路”，铺就“政金企”携手

加快高质量发展的康庄大道。相信

有上级金融监管部门的关心支持，

有各金融机构的积极参与，有全市

上下的共同努力，必将开启“政金

企”共建小康社会、共创美好未来

的新篇章。

刘健、许彦峰在讲话中对泰安

市委、市政府在优化金融生态环

境、支持金融机构发展方面所做的

工作给予充分肯定，希望驻鲁各金

融机构充分认识泰安经济发展的优

势和潜能，进一步坚定信心，加大

对实体经济重点领域的信贷投放，

创新思路和产品，满足企业多样化

的融资需求，在助力泰安新旧动能

转换的过程中，实现金融机构自身

可持续高质量发展。

14家驻鲁金融机构负责同志在

发言中认为，这次对接会充分体现

了泰安市委、市政府全面落实“产

业兴市”战略的信心和决心，以及

对搭建金融资本与实体经济交流对

接平台的高度重视和大力支持，必

将为做强做优做实当地金融业务、

加快泰安经济高质量发展提供强大

动力。他们表示，下一步将更加积

极主动地融入和服务泰安经济社会

发展，立足泰安所需，找准合作

点，为泰安提供更为精准的金融服

务，助力泰安新旧动能转换，谋求

共同发展。

会上，市地方金融监管局汇报

了全市“增信贷、降不良、打逃

债、树诚信”专项行动开展情况，

康平纳、瑞福锂业两家企业代表介

绍了企业发展情况。

宋洪银、鞠向群、朱旭光、苏

金森等出席会议。各县市区党委、

政府主要负责同志，泰安高新区、泰

山景区、泰安旅游经济开发区主要

负责同志，市直有关部门、单位主

要负责同志，驻泰银行业金融机构

主要负责同志，双“50强”企业负

责人参加会议。 (杨永亮)
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由银保监会发布的《商业银行

代理保险业务管理办法》(以下简

称《管理办法》)近期正式施行。

《管理办法》针对“银保小账”、

“存单变保单”等问题，从业务准

入、经营规则、业务退出、监督管

理等方面，对银行机构代销保险业

务提出了全面要求。

“银保小账”，简单来讲就是

银行员工在代理保险公司产品的时

候收取的保险公司回扣。“存单变

保单”，则是指银行在代理销售保

险产品的时候，存在刻意误导的情

况，致使存款人错误地将本以为的

存款购买成了保险。

《管理办法》明确规定，要求

商业银行在代理保险业务时，对取

得的佣金应当如实全额入账，严禁

账外核算和经营。同时明确指出险

企应当按照财务制度据实列支向商

业银行支付的佣金，不得以任何名

义、任何形式向商业银行及其保险

销售从业人员支付协议规定之外的

任何利益。

为杜绝“存单变保单”的情

况，《管理办法》也要求各类保险

单证和宣传材料在颜色、样式、材

料等方面应与银行单证和宣传材

料有明显区别，不得出现“存

款”“储蓄”“与银行共同推

出”等字样。保险单册应在醒目

位置对经营主体、保险责任、退

保费用、现金价值和费用扣除情

况进行提示，不得夸大或变相夸

大保险合同利益。

“银行保险正在快速发展

中。目前还存在一些不规范的地

方，存在一些销售上的误导。”

国务院发展研究中心保险研究室

副主任朱俊生对记者表示，“银

行和保险公司的利益分配存在错

位。拥有网点、客户等稀缺资源

的银行在选择所要合作的保险公

司上一般更具有主动权；而大多

数缺少自有分销和服务网络的中

小保险公司(尤其是寿险公司)则将

银行代理作为产品销售最重要的

渠道之一。在这种模式下，银行

更愿意选择与高回扣、高佣金的

保险公司合作。”

记者走访了部分位于北京的银

行，一家国有大行财富客户经理对

记者表示，“在保险产品出售的时

候，我们都会采用‘录音+录像’

的方式，确保在产品介绍环节就完

全告知客户购买的到底是保险、还

是其他银行理财类产品。另外，在

客户通过银行渠道购买保险时，我

们都会要求客户本人到柜台办理手

续(使用网银购买时需要柜台开通

客户权限)，对客户购买保险的意

愿进行再一次确认。”

对于银保业务的未来发展，中

国人寿保险股份有限公司总裁助

理兼江苏省分公司总经理赵国栋

表示，银保业务一方面将继续依

托银行优质资源，另一方面则会

适应保险业回归本源的需要，使

产品和服务均向长期持续性和保

障型转移。此外，朱俊生认为，

银行和保险公司应该以客户为导

向，将保险产品作为综合金融服

务的重要组成部分，从代理分销

升级到发展战略、产品设计、渠

道和销售服务等方面的深度合

作，共同创造价值、分享价值，创

新银行保险的发展路径。

(张莫)

银保渠道新规正式实施 “银保小账”等迎严监管
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